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—~————— |ndividual yachts and Services

Leaders in advanced technologies and design.
Interpreters of your desires and needs.
Partners of experienced owners.

SERVICES

Consulting / Sail Academy / Yacht Management / Charter

Ask for your individual service, contact us: info@vismaramarine.it

wwwyismaramarine.it



IL MADE IN ITALY DELLA CANTIERISTICA

TECNICA

di Clyde Carter

VISMARA MARINE 30 ANNI DI ATTIVITA AL
FIANCO DEGLI ARMATORI PIU ESIGENTI

Tre decenni di storia, intensa e ricca di risultati, per la “creatura” fondata dall’Architetto Alessandro Vis

una delle realed piti solide della cantieristica italiana, che contnua a rinnovarsi con idee moderne, nuovi
partner e un'immutata fiducia da parte degli appassionati di vela. Grande novita per quest'anno, I'evoluzione

del concetto di pret-a-porter, ovvero lo sviluppo del progetto di una barca intorno al suo stesso armatore.

Vismara, una delle realth piti solide della cantieristica italiana, ha ap-
pena festeggiato i 30 anni di attivit e lo ha fatto nel migliore dei modi:
dallo scorso settembre, infatti, Vismara & diventata SPA, essendo en-
trata nell'orbica di Cose Belle d'ltalia, oggi socio di maggioranza dello
stotico cantiere fondato da Alessandro Vismara nel 1984, Proiettarsi
verso nuove esperienze & un'esigenza dell'nomo per alimentare i suoi
sogni e navigare & ['espressione di questa natura. Pit1 di 30 anni di pro-
getti evoluti, sviluppati intorno all'armatore, piti di 100 imbarcazioni
prodotte e vendute, centinaia di clienti in tutto il mondo ambasciatori
del marchio nei piti importanti luoghi della vela, ma anche premi per
Iinnovazione ed il design, imbarcazioni uniche, materiali evoluti e pro-
getti sviluppati per la vita in mare. Questi ed altri ancora sono i numeri
di Vismara, azienda che ormai fa parte del patrimonio di bellezza ed
innovazione italiana. Un'azienda basata su una sfida: sviluppare ogni
progetto intorno allarmatore che &, e rimane, la pili grande ricchezza
in Vismara. Concetto che si ¢ evoluto con il “pret-a-porter”, che punta
a lasciare ad ogni armatore il gusto della vita di bordo ed il piacere
della navigazione.

Ma di cosa si tratta? Il pret-a-porter € una base industrializzata, il mas-
simo della tecnologia sperimentata nel corso degli anni in Vismara e
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sviluppata per poter essere presentata al grande pubblico. Nei suoi 30
anni di vita, infatti, il cantiere Vismara ¢ riuscito ad acquisire compe-
tenze e quindi sviluppare progetti innovativi e soluzioni uniche per i
suoi clienti. “Oggi vogliamo mettere a disposizione di tutti le nostre
migliori soluzioni evolute e sperimentate in tre decenni di uso quoti-
diano”, spiega in proposito Alessandro Vismara. “Crediamo nel nostro
capitale innovativo e ci rivolgiamo ai clienti evoluti alla ricerca di so-
luzioni funzionali e che assicurino loro la massima fruizione dell’im-
barcazione in tutte le condizioni, con un occhio attento alle soluzioni
stilistiche”. Da qui I'impossibilitd di rinunciare ad un sapiente uso dei
materiali compositi evoluti, carbonio e resine epossidiche, cotti sotto-
vuoto a temperature controllate dai migliori professionisti del mondo,
per ottenere scafi leggeri e performanti senza dover rinunciare al com-
fort delle imbarcazioni da crociera.

Tutto questo sono oggi le imbarcazioni Vismara pret-a-porter: mate-
riali evoluti, soluzioni collaudate, design e un grande sex appeal, ma
non solo. Vismara pret-a-porter ¢ infatti anche un team dedicato che
sviluppa una setie di imbarcazioni cento per cento Vismara nel DNA
e pronte per il mercato di oggi.

Come il Vismara 50 BasicForEver, il primo pret-a-porter, nato dalla
matita dello studio di progettazione Vismara su idea dello stesso Ales-
sandro, che ha subito trovato un armatore pronto a portare fino in
fondo il progetto. Una barca che sard prodotta in serie, di cui il Basic-
ForEver costituisce il primo esemplare. Presentata come la barca del
dopo crisi, & destinata a tutti coloro che hanno ancora voglia di lunghe
navigazioni in Mediterraneo, ma non vogliono piti rinunciare agli spazi
ed al confort anche quando sono in mare o in un piacevole week end
in baia. Il Vismara V50 BasicForEver & pur sempre un Vismara nel suo
DNA. Lo scafo, infatti, permette ottime prestazioni con venti legger,
ed una grande facilita di conduzione ed in sicurezza in condizioni im-
pegnative. Tutto cid & reso possibile anche dall’attrezzatura di coperta
¢ dalle manovre come la randa steccata avvolgibile, il sartiame in ton-
dino e lavvolgifiocco recessato sotto il ponte, e la tack intubata con le
manovraa poppa. Soluzioni studiate con lo stesso armatore. “Si, perché
come sempre in Vismara seguiamo |'armatore con servizi a 360 gradi.
Vogliamo orientarlo nelle scelte e fare in modo che il suo investimento
sia sicuro, gestendo anche il suo usato e tutte le necessitd connesse al-
I'imbarcazione”, prosegue Alessandro Vismara. “Il cliente rimane al
centro delle nostre attenzioni, tutte le nostre innovazioni sono declinate
alle sue necessitd. Vogliamo dare attenzione alla qualita della vita e del



tempo, per far si che ogni momento passato a bordo sia un mpmento
di vero piacere”.

Un'idea battezzata “Vismara Angeling”, che significa assistenza al
cliente, dallo sviluppo di soluzioni all'avanguardia alla condivisione
con 'armatore delle migliori soluzioni e tecnologie per I'aggiorna-
mento della proprio imbarcazione. Ed infine il brokerage, Iattivita
sempre pitt importante per assistere il cliente lungo tutea la vita del-
Pimbarcazione. “Oggi costituiamo un punto di riferimento per gli ar-
matori ¢ per i migliori cantieri del mondo, forniamo loro assistenza
ed una base logistica nel Tirreno. Negli ultimi trenta anni siamo stati
gli uomini sul campo del cantiere finlandese Baltic Yachts e conti-
nuiamo a seguire tutti i clienti Baltic nel Mediterraneo”, continua Vi-
smara. “Abbiamo deciso di aprire questi servizi a tutti, cosi che tutti
gli armatori ed i migliori cantieri del mondo potranno approfittare
dell’esperienza maturata in 30 anni di ricerca ¢ sviluppo sulle pitt ico-
niche imbarcazioni del panorama. La sicurezza della garanzia del valore
nel tempo della propria imbatcazione, questo & oggi cio che i nostri
clienti chiedono. E’ importante che nel tempo i nostri armatori siano
sicuro del valore del proprio bene e questo & possibile solo affiancando
un servizio di qualith ad imbarcazioni di qualita. Il team refitting ed
assistenza ai clienti pud, infacti, contare su tutto Fapporto di profes-
sionisti della progettazione, un team dedicato, guidato da Massimo
Vassalle, uomo di Coppa America, Swan e Southern Wind Shipyard,
del quale fanno parte progettisti, tecnici ¢ professionisti della vela.
Siamo l'unica azienda in grado di fornire un servizio completo, svi-
luppato intorno alle necessitd di tutd i nostri armatori, una assistenza
evoluta che nasce prima dallo studio del caso specifico fatto insieme
allarmatore per individuare la soluzione cucica su misura. Chi conosce
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il mondo delle regate sa benissimo quanto sia importante poter dialo-
gare con un team in grado di comprendere le necessita dell'aggiorna-
mento dellimbarcazione”, conclude il fondatore del cantiere.
“Migliorare il proprio rating, aggiornare le tecnologie di bordo per
rendere la propria barca al passo con il mondo. Tutto questo & impor-
tantissimo per qualsiasi armatore che voglia avere cura della propria
imbarcazione perché ciascuno conosce benissimo il valore del proprio
bene, e noi facciamo in modo che questo sia riconosciuto anche dagli
altri”. Una filosofia che in questi anni si & rivelata oltremodo vincente.
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